
MAPA DA MINA

O GRUPO DE FRANQUIAS QUE ESTÁ DOMINANDO O MUNDO.



Desde 2013, liderando
o mercado de delivery.

Mais de
160 unidades

7 estados 20 cidades

2 países



14 insígnias que comprovam o 
sucesso do nosso modelo de negócio.



Somos o maior player
regional do          

Mais de 10 milhões de pedidos todos os meses.
65% das vendas são feitas pela plataforma.
Estamos sempre em destaque nas buscas.



O Mapa da Mina
é o documento interno que o Grupo utiliza para guiar 
franqueados na escolha do melhor ponto comercial e 
da insígnia mais indicada para a localidade.

Nele, você encontra as melhores oportunidades segmentadas
por regiões para investir em uma franquia. Confira!



SÃO PAULO - SP

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).
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BRASÍLIA - DF

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



CURITIBA - PR

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



PORTO ALEGRE - RS

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



SALVADOR - BA

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



JOINVILE - SC

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



VITÓRIA - ES

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



CAMPO GRANDE - MS

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



RIBEIRÃO PRETO - SP

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



CAMPINAS - SP

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



FLORIANÓPOLIS - SC

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



BELO HORIZONTE - MG

*GMV é a sigla para Gross Merchandise Value = Volume Bruto
de Mercadorias (quanto maior o percentual, maior é a penetração na região).



Além de aumentar as chances de 

com o Rão, franqueados recebem
suporte em todas as etapas do negócio.

• Definição do projeto arquitetônico

• Orientação na gestão do negócio

• Suporte na inauguração

sucesso nas vendas,



• Fornecedores homologados

• Manual da marca e boas práticas

• Software de gestão integrada exclusivo

• Treinamento do franqueado e sua equipe



• Supervisão nutricional

• Desenvolvimento de novos produtos

• Suporte nos controles contábil e jurídico

• Suporte constante da equipe operacional



• Central de atendimento para
pedidos e pós-venda

• Visita periódica da equipe operacional

• Comitê exclusivo para franqueados

• Agência de marketing interna

O Grupo Rão está sempre
à disposição para ajudar
franqueados e sua equipe!



Nossos números
Destaque de vendas mensais

+55.000
burgers

+150.000
pizzas

+300.000
esfihas

+ 2.000.000
rolls



Faturamento médio
por insígnia

Pasta do Rão
Faturamento médio:
R$110 mil

Rão Grill
Faturamento médio:
R$140 mil

Rão Burger
Faturamento médio:
R$130 mil

Najah Rão
Faturamento médio:
R$140 mil

Açaí do Rão
Faturamento médio:
R$80 mil

Rão Conveniência
Faturamento médio:
R$100 mil

Padaria do Rão
Faturamento médio:
R$150 mil

Arretado do Rão
Faturamento médio:
R$150 mil

Galeteria do Rão
Faturamento médio:
R$150 mil

Taco e Chilli do Rão
Faturamento médio:
R$150 mil

Pizza do Rão
Faturamento médio:
R$200 mil

Sushi Rão delivery
Faturamento médio:
R$260 mil

Boteco do Rão
Faturamento médio:
R$285 mil



Por que se tornar um
franqueado do Grupo Rão?

Quando o Rão surgiu, em 2013, delivery era apenas um serviço extra oferecido por 
poucos restaurantes. Na época, o termo dark kitchen ainda nem era conhecido no Brasil.

Fomos pioneiros em oferecer exclusivamente o serviço de entrega desde a primeira 
insígnia do Grupo, o Sushi Rão.

Atualmente, o mercado de delivery mantém um crescimento exponencial a cada ano, e 
a previsão é que este segmento movimente mais de R$48 bilhões até 2023.

Estar ao lado de quem possui um modelo de delivery estruturado e validado pode fazer 
toda  diferença ao entrar neste mercado.



Você pode ter uma franquia
de um dos maiores nomes 
do delivery no Brasil.
Referência no mercado há 30 anos, o Selo de Excelência em 
Franchising (SEF) é concedido anualmente pela Associação 
Brasileira de Franchising (ABF) como reconhecimento à qualidade 
e à excelência de empresas que atuam como franqueadoras.



Se você busca uma forma de investir seu dinheiro com 
segurança e maior garantia de alta lucratividade, converse 
com nossa equipe e saiba como fazer parte do Grupo Rão.

O Rão vai dominar o mundo! 
Você vem com a gente?

Julia Dantas (Analista de expansão e CTT)

lp.gruporaofranquias.com.br

(21) 99745-4674


